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Hva jeg forbinder med Kongsberg – fra mine jobber her…

Fra Arbeidsuke på KV til Albatrossen som ble til KM Prosjekt team i FMC og subsea leveranser I hele Verden – nå TECHNIPFMC
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Vi gjør det vi lover

Kongsberg er ikke bare teknologi
Det er folka som løser problem sammen
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Hva omverdenen forbinder med Kongsberg
Et industrielt økosystem som kombinerer teknologi med gjennomføringsevne

01

TEKNOLOGI

Verdensledende løsninger

02

KREVENDE KUNDER

Høye standarder over tid

03

SAMARBEID

Evne til å utnytte
komplementær kompetanse

04

LEVERANSEKULTUR

Vi gjør det vi lover

Kongsbergs konkurransefortrinn er ikke ett produkt.
Det er kombinasjonen av teknologi, tillit og evne til å levere.
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Picture with caption

Norwegian Energy Partners
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Fremtidig norsk vekst må i større grad komme ute
Aktivitetsnivå på norsk sokkel avtar – Eksport er en forutsetning for langsiktig industriell vekst… også i kongsberg
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Fra sterk teknologi til internasjonal forretning
En god løsning selger ikke seg selv. Den må treffe et konkret behov i et prioritert marked.

1

KUNDEPROBLEM

Hva løser vi bedre?

2

PRIORITERT MARKED

Hvor er behov og 
betalingsvilje?

3

LOKAL INNSIKT

Hvordan kjøper kunden?

4

RELASJON

Hvem må stole på oss?

5

KONTRAKT

Hvordan leverer vi verdi?

For små og mellomstore bedrifter er det bedre å lykkes i ett eller to markeder
enn å spre ressursene tynt over ti ...
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NORWEP bringer leverandørene nærmere kontrakt
Gjøre eksportreisen mer effektiv, mer målrettet og mindre risikofylt.

✓ MARKEDSINNSIKT
Velg markeder og prosjekter med best potensial

NORWEP PULSE & PILOT

✓ CLUSTER LEADS
Forstå kundenes problem 
og hvor i verdikjeden din løsning passer inn 

NORWEP TRUE INSIDERS

✓ LOKALE RÅDGIVERE
Møt relevante beslutningstakere og partnere, 
vi åpner døra for riktige forretningsmøter og gir rådene
du trenger for å treffe blink 

✓ OPPFØLGING
Flytt muligheten systematisk nærmere kontrakt, 
gjennnom vårt økosystem - fysisk og digitalt

Tre spørsmål å ta med hjem

Hvilket problem løser vi?  

Hvor skal vi?  

Hvem må vi bygge relasjon til?
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Title and content – dark mode

Stay updated with NORWEP

Newsletter LinkedinEvents

www.norwep.com/events www.linkedin.com/company/norwegian-
energy-partners/

https://www.norwep.com/norwep-
updates
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